L a restauration fona
pour le leasing

Tout se loue, les morceaux de musique, les séries télévisées,
mais aussi les cuisines des restaurants, jusqu’au mobilier
en salle! Une tendance de fond, ot l'usage l'emporte
sur la possession.

YAMNNICE NODIN

‘Blé avait hate, il & pris cette année quelgques
SEMAaINes ljlcl"..'dH['.i-.', dans un mais de rmal favia-
rable aux glaces, comme aux terrasses. Les
glaces, Fabien Gris connait bien, Ses turbines,
machines & bitonnets ou a glace a litalienne,
toutes made in France, sont & l'eeuyre dans un millier
détablissements dans'Hexagone. despoints de vente en
restauration rapide aux gros glaciers et parcs de loisirs.
Parmi celles-cl, une guarantaine de machines louges
pour la saisen, prises d'assaut aux premiers rayons de

saleil. « Dés auril le parc st puisé confirme |e difigeant
delasociété éponyme. La demande est frés souvent liée
d des établisserments quitestent lactivité, ou un emiplace-
ment, et finissent dailleurs en trés grande majonité par
acheterfa machine en fin de saison. Lalocation est unvrai
tremphin 4 linveshissement f»

Aumoment de s'équiper, elle est aussiuneg entrée de
plus en plus fréquente pour les professionnels, Une ten-
dance relevée par Locam, specialiste du leasing. dont
17 % desfinancements en 2020 et 2027 ont porté sur les
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CHR, =La location longue durée n'est pas une nouveauteé
en restauration, les caisses enregistreuses, puis fes TPE,
sont financés depuis fongtemnps par ce biais, observe Bap-
tiste Magrit, directeur marketing et marchés de la filiale du
Credit agricole. Maisle marché regarde ces solutions avec
un intérét renouvelé, dans une tendance de fond od
lusage prend le pas sur la passession. » Et silalocation
longue durée n'est plus une exception, c'ast auss parce
qu'alle se déploie dorénavant sur de normbreusas caté-
gories, en cuisine comme en salle. « Nous voyons armiver
sur univers du feasing des offres nouvelles surles arts de
la table avec Revol & cdté de partenariats de longue date
avec Metra par example, e mobilier design avec la plate-
forme Yourse.. Lemarché s'est ouvert ces deuetrois der-
hiéres gnndes. avec des fourmisseurs gui ant compns qu
y avait un besoin de financement, surle mobifer comme
les équipements grandes cuisines, ol fa croissance des
biens en leasing est & deux chiffres chez nos. »

GAGHMER EN AGILITE

ATinstar dela société Enodis. faisant carton pleinavec
son MerryChef E25. proposé en leasing dés le premier
confinement, Avantageuse.a 299€ par mois sur trois ans,
pour 8tre quasi au riveau du prix public du four, l'offre a
séduit d'emblée les opérateurs en boulangerie déployés
sur ie snacking Atel point que 1a majorité du parc des
MesryChef dans 'Hexagone est aujourd hui en location;
« Quand on Squipe de grands résean, tel Marie Blachére,
cela va frés vite, se réjouit Alexandre Houpert. directeur
général d'Enmdis. AI196€ par jour d'exploftation, nos
clients serendent compte gue {'on rentabilise rapide-

cuisine

i, e dnasing oSt &0 utdled
sir ded Chaies of lables louwmis

par Mobder Couloarit

ment cette charge locative. Et cela nous a forcément
donné des idées. » A linstar des fours Convatherm, et
aussi trés demandés en location, mais aussi de premiers
projets de cuisines clés en main, et entiérement en lea-
sing. qui émergent, sur une ligne location gui pése
aujourdhui 10 %2 du chiffre o affsires de lasociéte

[hicdté des preneurs de contrat, [teb Boudjemiaa, au
rénes de Marvelous et YamYam, & restaurants en propre,
gt 3supplérmentaires dici a la fin de lannée, s'inscrit dans
la tendance. « Nous avons du leasing sur nos cuisines,
notre mabilier, rios barmes de commande ef méme une
aire de jew, Snurméra-t-il. Catte solution s'est imposée
dans noire dévaioppement. pour compidler des préls
barncaires gui ne partent plus surfa totalité des finance-
ments. » Des créations appuyées, a grosse maille. & 35 %
delenveloppe globale enleasing, dansun schéma désor-
rnais rode, « Clairement, on ne se volt plus fonctionner
§ans, Mous activons les clauses J'achat au bout des
Contrats, sur 48 mois nous Concernant. avec un sureodt
de 15-20% en plus par rapport a un achat en trésorere,
En explaitation, ces layers créent une ligne supplémen-
taire, if faut performer, mais nos capacités dendetternent
restent intactes. avec cet intérél de nous rendre plus
agiles pour vestir el auvir »

Un calcul de moins en mains isolé. Comme g
constate le fabricant Winterhalter, qui propose enleasing.
gten direct, l'ensemble de sa gamme depuis une quin-
2dine d'années: « Aujourdhul une demande sur deus
QLIS FIENIS FECEVINTS DOUr S Sauiper d'un concept de lavage
est assortie dinterrogations sur (a location avec oplion
dachar» souligne David Laugeois, sondirecteur des  ees
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«aa ventes France Avec cet intérét pour les mensualités

de pouvir ramener un codt & un usage, par jour. comme
au couvert servi: = Avec ce type de calcul on arive 3
quelgues centimes d'Buros par couvert surnos éguipe-
ments. et il peut alors Efre intéressant de monler en
Egamme avec peu dincidences sur les loyers. Nos parte-
naires instaliateurs sy retrouvent Jusst puisque dans un
leasing. iis sont payes ntégralement a réception de fa
commande sans avoir & étaler les paiements. »

DES OFFRES MULTISERYICES

Line sécurisation gu cametde commandes appréciee
des adhérents du groupement Eurochefet quilesincite a
pousser ce type de financement: «Les codls de mainte-
nance des Sguipements, gui embarqguent plus de techno-
logies. ant augmente ces dermigres années, si bien quif
mest pas toufours intéressant den étre propriétaire. note
Alain Bonot. responsable grands comptes du groupement.
MNows voyons de grands groupes basculer sur le leasing,
tester la solution d abord sur un four, puis nous consulter
surfensemble du restaurant, Enface, nous consinusons
des offres full service, od autour de Féquipement Naus
ApPartans une maintenance proventives des consomma:
bles parfois, etc. » Une approche nouvelle qui permet de
sinsérer dans les besoins des etablissements. Dont ceus
des grands comptes, intéresses par des materiels perfor-
mants et fiables surladurée comme par la capacité dulea-
sing & favoniser 'homogénéité du parc d'équipements, y
compris chez leurs pantenaires franchisés,

Etablissements ol il n'y a pas que les équipements 4
Etremes en rotation, mais aussi leurs decors. «Auourd T,
fa maoitié de nos clients en leasing repartent & ia fin du
contrat sur une nouvele location de longue durée, por-
tant sur du mobifier, avance Mickael Spataro. respon-
sable commercial et marketing de Mobilier Coulomb. Les
chients avaient plutdt tendance & lever laption dachat il y
A guelgues années. Mais (3 concurrence acorue entre les
adresses et leur wisibilite surles réseaus Soctatee ont accru
fe besoin de renpuvelfement. sans générerde stocks de
mobierdont cnnaplus fusage »Le grossiste réalise 65 %
de son activite via le leasing, en partenariat avec Locam
et Grenke, et propose ala location une vingtaine de rmar-
gues outdoor (Grosfillex, Mardi, L maisauss dumabilier sur
mesure ciblant cetie fois les intérieurs,

Cofondateur de Yourse, spécialiste de la location de
pigces de mobilier design. sur plus de 2000 références.
Franck Mallez est bien placeé pour le savoir. Lancée en
octobre 2020, avec le grand public pour cible; la plate-
forme tire aujourdhui sa croissance de ses contrats Bto B,
dont la restauration. son troisiéme marche apres fhitel-
lerie et le tertigire: « iy & depuis fe deébut de lannée une
accelération trés forte sur ce marche, o fon fait tout
pourse différencier, étre Instagrammable’, ce qui passe
pardes lurminaires, une befle table, plus rarement surlen-
semble du mobiier. » Dans les contrats, souvent conclus
enrestauration autour des gammes Contract des fabri-
cants Hay ou Vitra, Yourse propose systématiguament
un entretien via des visites réguliéres de technicien sur

LEASING ET ECONOMIE CIRCULAIRE, ALLIES OBJECTIFS?

Avec un premier coniratde loc

noeus intérassent. souiigne Alain Bonot, responsabie grands comptes d Eurocheaf, Une

o P e e g Tl PRI SR P PELFLIRL o DY | (PO g "
fois reconciticnnes et rermis en &fat o5 nous parmetton

comme Mobier CoulomE: g place sur le marche local La plate
forme Yourse, desan cdté, propose se5 pigces design en secondema
mais aussi enlocation langue durde. sur des mensualités de 40350 %
inférieures a celles dumabilier d origine. La boucke est bouclée |

a5 leyvée

verdus abas prma finternational

de rempllr notre

8085 5810NS,

ation, c'est une bouchs qul s'ouvre dans 'ytilisation
et e ples souvert el Mais oo fols ce contrat terminid, siloption d achat n'est
Féquipement encuisine comme en salle, poursuit son cycle devie, « Ces matengls
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des dossiers se
maintient
malgre la crise
sanftaire, voire
augmente. »
Pour alléger les charges locati-
vis, |3 sociéte a mis en place des
cantrats specifiques, comme ses
formules Easy Start, sur des loyers
minorés la premiére année, ou
encore Saison +, dont les mensuali-
tés s'adaptent a la saisonnalité de
lactivité, Mamigre d'adapter fine-
ment un recours au leasing perti-
nent en restauration: « Surle fond,

site, « Cest une formude appréciée et un intérét du leg-
sing comme 'est contrairement au préf bancarre. fe
retour trés rapde obtenu surfes dossiers »

VRAI SCHEMA DE FINAMCEMENT

Aprés deux années de Crise sanitaing pas neutras sur
les comptes d'axploitation, des initiatives ont &t lancées
pour ouyrirle leasng sur des établissemants ne disposant
pasdhistorigue surleurs bilans. Alinstarde Locam quisur
certains dossiers partage 1es risques avec ses parnenaires
=Cconcrétement une partie duloyerretenue est restituge
aux fournissewrs aux termeas du contrat—, etmet en avant
20 des financements autorisés sur des créations. De son
colé, Grenke souligne M'évolution des profils des preneurs
de contrats: « Mous voyons armiver des dossiers avec tne

LY o vriemianos

1. Les loury Comntharm dEnodis
Ao rids demanads en Iocaticn.

& Le fabibcant Wntedalber propose
o hoasing Tenadmbds O 53 gammi
e ene quinzairg danrbes

démarche structurde, ol le leasing n'est pas un crédit
déguisé mals sintégre au schéma de fnancement des
adresses, explique Julien Barthe, responsable commercial
Est de Grenke, Avec cet effet que fe tauy ddcceptation

te leasing. c'est upe question générationnelle, souligni
David Laugeois. Les ainés veulent rester dans l'achat
cash, mafs quand on a 25 ans, que fon se lance, cathe
valeur o Lsage dufeasing est compiéternentintdgrée. » »
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Découvrez nos offres de location et optez pour
le concept de lavage Winterhalter* pour
des verres brillants et une vaisselle éclatante.

Maitrise totale des coiits
d'exploitation et zéro concession
sur la proprete et I'hygiene de
votre vaisselle |

Des questions sur nos offres de location
&n LOA ou LLD ? Nous serons ravis de
VOUS apporter une réponse personnalisée
au 04 B1 10 35 43 ou rendez-vous sur
winterhalter.fr :

* coemprend Wous be dlimen ity eysentely ow proodd de Lnsg - des lev-aariselie + dey depiitih de Saferent @ Mo + de prodess. vkl @ des scomsame,




